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ມີຫຼາກຫຼາຍຜະລິດຕະພັນກະສິກຳທີ່ຕະຫຼາດຕ້ອງການ ແລະ ສາມາດສ້າງລາຍຮັບໃຫ້ກັບຊາວ
ກະສິກອນໄດ້ແຕ່ຖ້າຫາກວ່າຊາວກະສິກອນ ແລະ ຜູ້ເກັບຊື້ໃນທ້ອງຖິ່ນບໍ່ມີການຕິດຕໍ່ພົວພັນ 
ກັນກໍ່ຈະເຮັດໃຫ້ທັງສອງຝ່າຍເສຍໂອກາດທາງການຄ້າ.

ການຕິດຕໍ່ພົວພັນລະຫວ່າງ ຊາວກະສິກອນປູກຖົ່ວດິນໃນກຸ່ມບ້ານໜອງເປັດ ແລະ ພຄ້າຖົ່ວ 
ດິນຂັ້ນ ແຂວງ ສົ່ງຜົນໃຫ້ມີການຂະຫຍາຍເນື້ອທີ່ປູກຖົ່ວເປັນສອງເທົ່າ ໃນລະດູທໍາອິດນອກ 
ຈາກນີ້ບັນດາພຄ້າກໍ່ເລີ່ມຮັບຮູ້ການປູກຖົ່ວດິນຂອງຊາວກະສິກອນກຸ່ມບ້ານໜອງເປັດ.

ການນຳໃຊ້ເຄື່ອງຈັກປອກເປືອກຖົ່ວດິນແບບງ່າຍດາຍ ເຮັດໃຫ້ຊາວກະສິກອນສາມາດແກ້ໄຂ
ບັນຫາພາຍຫັຼງການເກັບກ່ຽວໄດ້ ບາງຄົວເຮືອນນຳໃຊ້ເຄ່ືອງຈັກຂອງຕົນ ເພ່ືອຊ່ວຍເພ່ືອນບ້ານ 
ຜູ້ອື່ນປອກ ເປືອກຖົ່ວດີນ. ສະນັ້ນ ຜູ້ໃຫ້ບໍລິການປອກເປືອກຖົ່ວດິນເປັນຜູ້ມີບົດບາດສຳຄັນໃນ
ການຂະຫຍາຍການປູກຖົ່ວດິນໄປສູ່ເຂດບ້ານອື່ນໆ.  

ປະຫວັດຄວາມເປັນມາ
ຕາມທຳມະດາແລ້ວ ຊາວບ້ານກຸ່ມບ້ານໜອງເປັດບໍ່ເຄີຍປູກຖົ່ວດິນ ໃນເນື້ອທີ່ກວ້າງຕະຫຼາດ 
ຮອງຮັບທ່ີເຂົາເຈ້ົາຂາຍໃຫ້ກ່ໍມີພຽງຕະຫຼາດທ້ອງຖ່ິນ ແລະ ພຄ້າລະດັບນ້ອຍທ່ີມາເກັບຊ້ືນຳເຂົາ 
ເຈົ້າເທົ່ານັ້ນເຊິ່ງພໍ່ຄ້າຢູ່ໂພນສະຫວັນ (ຜູຄ້າລະດັບແຂວງ) ບໍ່ຮູ້ວ່າໜອງເປັດກໍ່ເປັນເຂດປູກຖົ່ວ
ດິນເຊັ່ນດຽວກັນ ຈິ່ງເກັບຊື້ຖົ່ວດິນຈາກແຫຼ່ງອື່ນ.

ໃນຕົ້ນປີ 2004 ກຸ່ມບ້ານໜອງເປັດ ແມ່ນເປົ້າໝາຍໜຶ່ງຂອງໂຄງການພັດທະນາວິສາຫະກິດ 
ກະສິກຳຂະໜາດນ້ອຍ (AEDP). ໂຄງການ SADU ຈິ່ງໄດ້ຈັດກອງປະຂຸມຮ່ວມກັບປະຊາ 
ຊົນໃນ 5 ບ້ານຂອງກຸ່ມບ້ານໜອງເປັດ ເພ່ືອຄັດເລືອກຜະລິດຕະພັນ ທ່ີຊາວບ້ານເຫັນວ່າເໝາະ 
ສົມໃນການຂະຫຍາຍເປັນສິນ ຄ້າສ້າງລາຍຮັບໃຫ້ແກ່ເຂົາເຈົ້າ. ໃນເບື້ອງຕົ້ນຊາວກະສິກອນ 
ຄັດເລືອກເອົາອ້ອຍ ຍ້ອນວ່າອ້ອຍມີລາຄາດີ ໂດຍສະເພາະອ້ອຍສົດ ເພື່ອເປັນອາຫານຫວ່າງ. 
ການສ້າງແຜນວາດການຕະຫຼາດແບບຮີບດ່ວນ (RMM) ສະແດງໃຫ້ເຫັນວ່າຄວາມຕ້ອງການ 
ຜະລິດຕະພັນດັ່ງກ່າວບໍ່ສູງປານໃດ, ສາລີກໍ່ລວມໃນນັ້ນແຕ່ຄວາມຕ້ອງການໃນປີ 2004 ກໍ່ບໍ່ 
ສູງເຊັ່ນກັນ ແລະ ຊາວບ້ານກໍ່ມີຄວາມກັງວົນກ່ຽວກັບບັນຫາລະເບີດບໍ່ທັນແຕກ ເຮັດໃຫ້ເຂົາ 
ເຈົ້າ ບໍ່ກ້າຂະຫຍາຍເນື້ອທີ່ປູກຝັງ. ແຕ່ໃນຂະນະດຽວກັນ ຖົ່ວດິນກໍ່ເປັນຜະລິດຕະພັນລາຄາດີ 
ແລະ ມີຜົນຕອບແທນຫຼາຍພໍສົມຄວນໃຫ້ແກ່ຊາວກະສິກອນຂະໜາດນ້ອຍ ທີ່ມີເນື້ອທີ່ໜ້ອຍ 
ແລະ ຊາວກະສິກອນກໍ່ປິຕິຍິນດີທີ່ສາມາດເກັບກ່ຽວຜົນຜະລິດໄດ້ໃນເດືອນສິງຫາ - ກັນຍາສາ 
ມາດຊ່ວຍສ້າງລາຍຮັບໃຫ້ຄອບຄົວເພາະເປັນເວລາທີ່ເຂົ້າພວມຈະໝົດ ແລະ ເປັນເວລາກະ 
ກຽມປີໃໝ່ຂອງຊົນເຜົ່າມົ້ງ.

ສຶກສາຕ່ອງໂສ້ການຕະຫຼາດຖົ່ວດິນ
ເມື່ອຊາວບ້ານຕົກລົງເລືອກເອົາຖົ່ວດິນເປັນຜະລິດຕະພັນບູລິມາສິດແລ້ວ ພະນັກງານສົ່ງເສີມ 
ກະສິກຳ ເມືອງກໍ່ໄດ້ນຳພາຕາງໜ້າຊາວບ້ານ 3 ທ່ານ ຈາກ 5 ບ້ານ ສຶກສາຕ່ອງໂສ້ການຕະ 
ຫຼາດແບບມີສ່ວນຮ່ວມ  (PMCS). ການສຶກສາດັ່ງກ່າວນີ້ ໄດ້ສະໜອງຂໍ້ມູນພື້ນຖານກ່ຽວກັບ 
ຕ່ອງໂສ້ການຕະຫຼາດ ຖົ່ວດິນຈາກກຸ່ມບ້ານໜອງເປັດຫາວຽງຈັນ. ເຊິ່ງໄດ້ຮັບຜົນສະຫຼຸບດັ່ງນີ້:

ການນຳໃຊ້ຂໍ້ມູນການຕະຫຼາດ ເພື່ອເພີ່ມປະສິດທິ 
ພາບການຜະລິດ
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Figure 1. Mr. Yonapor, a peanut 
farmer in Paek District with a 
wholesale bag of peanuts for traders.
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ການຜະລິດຂອງຊາວກະສິກອນ
ຖືເອົາການປູກຖົ່ວດິນເປັນພືດສຳລັບເຂດພູດອຍ ເລີ່ມຕົ້ນປູກໃນເດືອນ ເມສາ - ພຶດສະພາ 
ພ້ອມກັນກັບການປູກເຂົ້າໄຮ່ ແລະ ເກັບກ່ຽວໃນເດືອນ ສິງຫາ - ກັນຍາ ໃນເນື້ອທີ່ປະມານ 0,1 
- 0,2 ເຮັກຕາ ແລະ ນຳໃຊ້ແນວພັນທີ່ເກັບໄວ້ຈາກລະດູເກັບກ່ຽວທີ່ຜ່ານມາ. ຊາວກະສິກອນບໍ່
ໄດ້ລົງທຶນຫຼາຍນອກຈາກການຖາງຫຍ້າໜຶ່ງ ຫຼື ສອງຄັ້ງ ແລະ ຜົນຜະລິດກໍ່ມີປະມານ 1 ໂຕນ/
ເຮັກຕາ.

ການເກັບກ່ຽວຖົ່ວດິນຕ້ອງການແຮງງານສູງ ແລະ ມີ 2 ຂັ້ນຕອນຄື: ທໍາອິດຕ້ອງ “ດຶງ” ເອົາຕົ້ນ 
ຖົ່ວອອກຈາກດິນ ແລະ ປິ້ນເອົາຮາກຂຶ້ນເພື່ອຕາກແດດປະມານ 2 - 3 ວັນ. ຫຼັງຈາກນັ້ນກໍ່ສັ່ນ 
ໃຫ້ຖົ່ວດິນຫຼົ່ນ ອອກຈາກຮາກ ແລະ ເກັບເອົາແຕ່ຖ້າມີຝົນຕົກຖືກຖົ່ວດິນໃນໄລຍະນີ້ກໍ່ຈະເກີດ
ຄວາມເສຍຫາຍຫຼາຍ. ຫຼັງຈາກນີ້ຊາວກະສິກອນກໍ່ຈະແກະເອົາຖົ່ວດິນດ້ວຍມື ເຊິ່ງຄົນໜຶ່ງສາ 
ມາດແກະໄດ້ 25 ກິໂລ ພາຍໃນໄລຍະເວລາ 5 ວັນ.

ໂດຍປົກກະຕິຊາວກະສິກອນ ຈະຂາຍຖົ່ວດິນທີ່ແກະແລ້ວໃຫ້ຕະຫຼາດທ້ອງຖິ່ນ ຫຼື ຂາຍໃຫ້ຜູ້ 
ເກັບຊ້ືລາຍຍ່ອຍໃນລາຄາ 5,000 ກີບ/ກິໂລ. ເນ່ືອງຈາກການແກະໝາກຖ່ົວດິນຕ້ອງການແຮງ 
ງານຈຳນວນຫຼາຍບາງຄັ້ງຊາວກະສິກອນຕ້ອງຂາຍຖົ່ວດິນທີ່ບໍ່ປອກເປືອກໃນລາຄາ 2,500 
ກີບ/ກິໂລ ແຕ່ຊາວບ້ານຈະມີລາຍຮັບຫຼຸດລົງເຫຼືອພຽງ 750,000 ກີບຕໍ່ 100 ກິໂລ ແຕ່ວ່າຊາວ
ກະສິກອນຕ້ອງຍອມຮັບເອົາເພື່ອຫຼີກເວັ້ນຄວາມເສຍຫາຍທີ່ອາດເກີດຂຶ້ນ ເມື່ອບໍ່ສາມາດແກະ
ຖົ່ວດິນໄດ້ທັນເວລາ.

ຜູຄ້າຖົ່ວດິນຂັ້ນແຂວງ
ໃນຕົວເມືອງໂພນສະຫວັນ ມີພຄ້າ 4 ຄົນທີຄ້າຂາຍຖົ່ວດິນເປັນຫຼັກ ແຕ່ບ່ໍມີໃຜຄິດວ່າໜອງເປັດ 
ເປັນແຫຼ່ງປູກຝັງຖົ່ວດິນແຫ່ງໜຶ່ງທີ່ສຳຄັນ ເຮັດໃຫ້ພວກເຂົາຊອກຊື້ຖົ່ວດິນຈາກບ່ອນອື່ນ:ພຄ້າ 
ຄົນໜຶ່ງລົງ ທຶນໃຫ້ ພີ່ນ້ອງຂອງລາວເລາະເກັບຊື້ຖົ່ວດິນໃນເມືອງພູກູດ, ແລະ ອີກຄົນໜຶ່ງໃຊ້ລົດ 
ບັນທຸກຂະໜາດ 20 ໂຕນ ໄປເກັບຊື້ຖົ່ວດິນຢູ່ຫວຽດນາມ. ແຕ່ເຖິງຢ່າງໃດກໍ່ຕາມຖົ່ວດິນຈາກ
ໜອງເປັດກໍ່ເຖິງມືພຄ້າຂັ້ນແຂວງ ແຕ່ໃນປະລິມານທີ່ໜ້ອຍ ແລະ ຜ່ານຜູ້ເກັບຊື້ທ້ອງຖິ່ນ.

ໂຮງງານອົບຖົ່ວດິນ ແລະ ຕົວແທນຈຳໜ່າຍທີ່ວຽງຈັນ
ຖົ່ວດິນທີ່ຖືກເກັບຊື້ທັງມົດໃນຊຽງຂວາງແມ່ນສົ່ງເຂົ້າໂຮງງານໃນວຽງຈັນ ຖົ່ວດິນຈະຖືກຂັດ 
ເມັດລອກເປືອກບາງອອກ ແລະ ອົບຂາຍເປັນອາຫານຫວ່າງ ຫຼື ເປັນສ່ວນປະກອບຂອງອາ 
ຫານລາວ, ໆລໆ. ຄຸນນະພາບຂອງຖົ່ວດິນຈາກແຂວງຊຽງຂວາງ ເປັນທີ່ຍອມຮັບຂອງໂຮງງານ 
ມັນມີສີແດງຊ້ຳ ແລະ ມີທາດແປ້ງຫຼາຍ. ໂຮງງານອົບຖົ່ວດິນສົ່ງຖົ່ວດິນທີ່ອົບແລ້ວໃຫ້ຕະຫຼາດ 
ສົດດ້ວຍການບັນຈຸໃສ່ຖົງທີ່ບໍ່ມີປ້າຍຖົງລະ 12 ກິໂລ. ຈາກນັ້ນເຈົ້າຂອງຮ້ານໃນຕະຫຼາດກໍ່ຈະ 
ເອົາຖົ່ວດິນໄປແບ່ງຂາຍໃສ່ຖົງນ້ອຍໃຫ້ລູກຄ້າ. ຖົ່ວດິນຈາກແຂວງຊຽງຂວາງມີເນື້ອແປ້ງດີ
ແຕ່ກ່ໍບ່ໍມີໃຜຮູ້ວ່າມາຈາກໃສ ແລະ ຈະຊ້ືແບບດ່ັງກ່າວຈາກໃສເພາະວ່າບ່ໍມີປ້າຍບອກຢູ່ຖົງບັນ
ຈຸ. ຢູ່ວຽງຈັນມີໂຮງງານອົບຖົ່ວດິນຫຼາຍໂຮງງານ ເຊິ່ງໂຮງງານໃຫຍ່ ສາມາດອົບຖົ່ວດິນໄດ້15 
-20 ໂຕນ/ ເດືອນ ແລະ ປະລິມານການບໍລິໂພກຖ່ົວດິນໃນວຽງຈັນມີປະມານ 10 ໂຕນເດືອນ. 
ໂຮງງານສັ່ງຊື້ຖົ່ວດິນຈາກ 8 ບ່ອນຈຳໜ່າຍໃຫຍ1່ ເຊິ່ງຈະມີການເກັບກ່ຽວ ໃນເວລາທີ່ແຕກ 
ຕ່າງກັນພາຍໃນໜຶ່ງປີ. ການຮັບຊື້ຈາກຫຼາຍພື້ນທີ່ເຮັດໃຫ້ໂຮງງານສາມາດປ້ອນຖົ່ວດິນໃຫ້ຕະ

ຮູບທີ 2. ແມ່ຍິງຍ່າງໄປສວນຖົ່ວດິນ ພ້ອມທັງ
ຖືເຄື່ອງປອກເປືອກຖົ່ວດ້ວຍມື:
ການແກະເປືອກຖົ່ວດິນເປັນບັນຫາສຳຄັນ
ໃນການຂະຫຍາຍການຜະລິດ ຂອງຊາວ 
ກະສິກອນ. ໃນການປອກເປືອກດ້ວຍມືຄົນ 
ໜຶ່ງປອກເປືອກໃນ 5 ວັນ ໄດ້ພຽງ 25 ກິໂລ.

2ຮູບທີ 2. ຕ່ອງໂສ້ການຕະຫຼາດຖົ່ວດິນ (ຈາກກຸ່ມບ້ານໜອງເປັດຫາໂພນສະຫວັນ ແລະ ວຽງຈັນ)



ການນຳໃຊ້ຂໍ້ມູນການຕະຫຼາດເພື່ອເພີ່ມປະສິດທິພາບການຜະລິດກໍລະນີສຶກສາ

1 ປາກເຊ, ຫຼວງພະບາງ, ໄຊຍະບູລີ, ຊຽງຂວາງ, ອຸດົມໄຊ, ແລະ ເມືອງ ຮົ່ມ ແຂວງວຽງຈັນ.
3

ຫຼາດໄດ້ຕະຫຼອດປີ ແລະ ທັງເປັນການແກ້ ໄຂບັນຫາເວລາການຂົນສົ່ງ ຈາກຜູ້ສະໜອງໝາກ 
ຖົ່ວບ່ອນໜຶ່ງມີຄວາມຫຼ້າຊ້າ. ເຖິງວ່າຖົ່ວດິນຂອງແຂວງ ຊຽງຂວາງຈະເປັນທີ່ຍອມຮັບທາງດ້ານ 
ຄຸນນະພາບແຕ່ໂຮງງານ ກໍ່ຍັງມີບັນຫາກ່ຽວກັບສິນຄ້າ ທີ່ບໍ່ໄດ້ຕາມຄວາມຕ້ອງການມີສິ່ງປະ 
ປົນຫຼາຍ ແລະ ມີຄວາມຊຸ່ມສູງສະນັ້ນເຂົາເຈົ້າຈິ່ງແນໃສ່ການສັ່ງຊື້ຈາກແຫຼ່ງສະໜອງອື່ນທີ່ແນ່ 
ນອນກວ່າ.

ລາຄາ ແລະ ທ່າອ່ຽງ
ຄວາມຕ້ອງການຖົ່ວດິນອົບສ່ວນຫຼາຍແມ່ນເພື່ອການບໍລິໂພກພາຍໃນ ແລະ ເພີ່ມຂຶ້ນຢ່າງຕໍ່ 
ເນື່ອງທຸກໆປີ ພ້ອມທັງຈຳນວນໂຮງງານອົບຖົ່ວດິນຢູ່ວຽງຈັນກໍ່ເພີ່ມຂຶ້ນ. ໃນຂະນະທີ່ຄວາມ 
ຕ້ອງການຖົ່ວດິນມີຄວາມແນ່ນອນຕະຫຼອດປີ ຜູ້ສະໜອງຜັດຫຼາກຫຼາຍ ແລະ ລາຄາກໍ່ແຕກ 
ຕ່າງກັນ. ຜູ້ສະໜອງພາຍໃນສະໜອງ ຖົ່ວດິນ 2 ໄລຍະ: ເດືອນສິງຫາຫາເດືອນກັນຍາການ 
ສະໜອງມາຈາກເຂດພູດອຍ (ເລີ່ມຈາກແຂວງ ຊຽງຂວາງ ແລະ ຈາກບັນດາແຂວງພາກ 
ເໜືອອື່ນໆ) ແລະ ເດືອນເມສາ ຫາ ເດືອນມິຖຸນາການສະໜອງແມ່ນມາຈາກ ເຂດແຄມນາໍ້ 
ແລະ ທົ່ງພຽງ (ເມືອງກາສີ ແລະ ເມືອງຮົ່ມໃນແຂວງວຽງຈັນ). ນສະແດງໃຫ້ເຫັນວ່າພາຍໃນ   
1 ປີ ມີພຽງປະມານ 6 ເດືອນທີ່ມີການສະໜອງຖົ່ວດິນພາຍໃນປະເທດ ເຮັດໃຫ້ມີຄວາມຈຳກັດ 
ແລະ ອາດບໍ່ມີການສະໜອງໃດໆເລີຍ. ດັ່ງນັ້ນໃນໄລຍະນີ້ ຈິ່ງມີການນຳເຂົ້າຖົ່ວດິນຈາກປະ 
ເທດຫວຽດນາມ ແລະ ປະເທດຈີນ ເຊິ່ງຊາວຄ້າໃນແຂວງຊຽງຂວາງກໍ່ມີສ່ວນຮ່ວມໃນການສະ
ໜອງແຕ່ກໍ່ຕ້ອງຊື້ຖົ່ວດິນໃນລາຄາ 8,000 ກີບ/ກິໂລ ໃນເວລາທີ່ຖົ່ວດິນຂາດຕະຫຼາດ.
ການປ່ຽນແປງໝາກຖົ່ວດິນພາຍໃນ 1 ປີ ສົ່ງຜົນເຮັດໃຫ້ມີການຕໍ່ລອງລາຄາຕະຫຼອດໄລຍະ 
ເຊິ່ງລາຄາທີ່ ຊາວຄ້າສາມາດຮັກສາເພື່ອສົ່ງຕໍ່ໃຫ້ໂຮງງານແມ່ນລະຫວ່າງ 6,500 - 9,000 
ກີບ/ກິໂລ ແລະ ລາຄາໜ້າ ສວນຈະຢູ່ໃນລະຫວ່າງ 5,000 - 7,500  ກີບ/ກິໂລ. ແຕ່ວ່າ ທາງໂ
ຮງງານເອງກໍ່ບໍ່ໄດ້ໃຫ້ຂໍ້ມູນທາງດ້ານ ລາຄາກັບຜູ້ຂາຍຕໍ່ເພາະວ່າການຈຳໜ່າຍສ່ວນຫຼາຍມີປະ
ລິມານໜ້ອຍເກີນໄປ ແລະ ລາຄາກໍ່ປັບປ່ຽນໄປ ຕາມລະດູ. ສະນັ້ນລາຄາທີ່ໂຮງງານຂາຍໃຫ້ພ
ຄ້າຍ່ອຍຕາມຕະຫຼາດແມ່ນ 22,500 ກີບ/ກິໂລ (ຖົ່ວ ດິນອົບ ແລະ ປອກເປືອກບາງອອກແລ້ວ) 
ຫັຼງຈາກນ້ັນຜູ້ຂາຍຍ່ອຍກ່ໍຂາຍໃຫ້ຜູ້ບໍລິໂພກໃນລາຄາ 14,000 ກີບ/ກິໂລ ເຊ່ິງຄວາມແຕກຕ່າງ
ຂອງລາຄາເຫຼົ່ານີ້ສະແດງໃຫ້ເຫັນໃນຮູບທີ 3.

ອີກລຳດັບໜຶ່ງຂອງລາຄາຖົ່ວດິນກໍ່ຄືລາຄາທີ່ສູງກວ່າລາຄາປົກກະຕິໃນຕະຫຼາດ ແລະ ຖືວ່າ 
ເປັນຖົ່ວດິນທີ່ມີລາຄາແພງ ເຊິ່ງບໍ່ຈຳເປັນຕ້ອງມີຍີ່ຫໍ້ ພຽງແຕ່ມີການບັນຈຸທີ່ຮຽບຮ້ອຍງາມ ແລະ 
ມີກາໝາຍສ່ວນໃຫຍ່ແມ່ນຖົ່ວດິນນຳເຂົ້າ ແລະ ຂາຍໃນລາຄາ 33,000 ກີບ/ກິໂລ ສູງກວ່າລາ
ຄາຂອງຖົ່ວດິນພາຍໃນທີ່ບໍ່ມີ ປ້າຍເກືອບ 2,4 ເທົ່າ.

ຮູບທີ 3. ລາຄາຖົ່ວດິນແບ່ງຕາມລະດູ (ຈາກນອງເປັດຫາວຽງຈັນ: 2004)



ການປູກຖົ່ວດິນຂອງກຸ່ມບ້ານໜອງເປັດ ເມືອງແປກ ແຂວງຊຽງຂວາງ ກໍລະນີສຶກສາກໍລະນີສຶກສາ

 

ຮູບທີ 3. ສຳຫຼວດຄວາມຕ້ອງການ ແລະ ຄຸນນະ 
ພາບ 
ໂຮງງານອົບຈຳໜ່າຍຖ່ົວດີນໃນຖົງທ່ີບ່ໍມີເຄ່ືອງໝາຍ. 
ເຊິ່ງເຮັດໃຫ້ຜູ້ບໍລິໂພກບໍ່ສາມາດ ຮູ້ວ່າຖົ່ວດີນທີ່ມີ 
ຄຸນນະພາບມາຈາກໃສ ແລະ ຈະຊື້ໄດ້ອີກຢູ່ໃສ. 
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ໂອກາດໃນການປັບປຸງຕ່ອງໂສ້ຂະບວນການຜະລິດຖົ່ວດິນ 
ກອງປະຊຸມວິເຄາະບັນຫາກັບທຸກພາກສ່ວນໃນລະບົບຕ່ອງໂສ້ການຕະຫຼາດ SCAF ຈັດຂຶ້ນທີ່
ກຸ່ມບ້ານໜອງເປັດໃນເດືອນພຶດສະພາ ປີ 2004 ປະມານ 2 - 3 ອາທິດ ຫຼັງຈາກການສຶກສາ 
ຕ່ອງໂສ້ການຕະຫຼາດແບບມີສ່ວນຮ່ວມ PMCS. ໃນກອງປະຊຸມດັ່ງກ່າວ ໄດ້ທົບທວນຄືນບັນ 
ດາຂໍ້ມູນທີ່ເກັບກຳໄດ້ຈາກແຕ່ລະພາກສ່ວນ ແລະ ໄດ້ພະຍາຍາມຊອກຫາໂອກາດ ຫຼືວິທີທີ່ຈະ 
ເຮັດໃຫ້ການປູກຖົ່ວດິນກາຍເປັນວິ ສາຫະກິດກະສິກຳທີ່ສ້າງລາຍຮັບໃຫ້ຊາວກະສິກອນ.
ພາຍໃນກອງປະຊຸມມີຜູ້ຕາງໜ້າຈາກ 5 ບ້ານຂອງກຸ່ມບ້ານໜອງເປັດ ແລະ ພຄ້າຈາກໂພນ 
ສະຫວັນ 1 ທ່ານ ພ້ອມດ້ວຍຕົວແທນຈາກໂຮງງານອົບຖົ່ວດິນໃນວຽງຈັນ 1 ທ່ານ. ກອງປະຊຸມ 
ໄດ້ປຶກສາຫາລື ແລະ ກຳນົດບາງດ້ານດັ່ງນີ້:

ການເພີ່ມຜົນຜະລິດ
ຊາວກະສິກອນຂະຫຍາຍເນື້ອທີ່ປູກຖົ່ວດິນ ເພື່ອເພີ່ມປະລິມານຖົ່ວໃຫ້ຜູ້ເກັບຊື້ ແລະ ເຄື່ອງຈັກ 
ປອກເປືອກຖົ່ວດິນມີຄວາມຈຳເປັນ ເພື່ອແກະຖົ່ວດິນຈຳນວນຫຼາຍໃຫ້ທັນເວລາ.

ໂອກາດອື່ນໆສຳລັບຊາວກະສິກອນລວມມີ:

•	 ຂາຍຖົ່ວດິນໃນເດືອນກຸມພາ ຫືຼ ຂາຍຫຼັງຈາກນັ້ນ ເພື່ອໃຫ້ໄດ້ລາຄາທີ່ສູງກວ່າໃນເວ	
	 ລາຖົ່ວດິນຂາດຕະຫຼາດ ເຊິ່ງສາມາດເພີ່ມລາຄາໄດ້ 50% ຈາກ 5,000 ກີບ ເປັນ 	
	 7,500 ກີບ/ກິໂລ ແຕ່ກໍ່ຕ້ອງຄໍານຶງເຖິງການເກັບຮັກສາຕື່ມອີກ.

•	 ການປູກຖົ່ວດິນແບບປະສົມປະສານກັບການປູກເຂົ້ານາທີ່ມີນ້ຳພຽງພໍກໍ່ອາດເປັນໂອ	
	 ກາດໜຶ່ງ ທີ່ສາມາດສະໜອງຖົ່ວດິນໃນເວລາໄດ້ລາຄາດີ (ແຕ່ວິທີການປູກໃນລະບົບ	
	 ນີ້ຄວນມີການທົດ ລອງກ່ອນ).

ປັບປຸງລະບົບເຊື່ອມຕໍ່
ພຄ້າຍັງປະຕິບັດພາລະບົດບາດໄດ້ ບໍ່ທັນເຕັມເມັດເຕັມໜ່ວຍ ການທີ່ບໍ່ສາມາດສົ່ງຖົ່ວດິນທີ່
ມີຄຸນນະພາບກໍ່ເຮັດ ໃຫ້ເສຍພາບພົດຂອງຖົ່ວດິນແຂວງ ຊຽງຂວາງ. ເຂົາເຈົ້າຕ້ອງໄດ້ປັບປຸງ 
ການເຊື່ອມຕໍ່ກັບໂຮງງານອົບຖົ່ວດິນ ແລະ ຊາວກະສິກອນເພື່ອຮັບປະກັນຜົນຜະລິດໃຫ້ໄດ້ 
ຕາມຄວາມຕ້ອງການ ໂດຍສະເພາະທາງດ້ານຄຸນນະພາບຂອງໝາກຖົ່ວ.

 ຕະຫຼາດໃໝ່
ຕະຫຼາດໃໝ່ແມ່ນໂອກາດອັນສຳຄັນ ທາງຍຸດທະສາດຂອງໂຮງງານຖົ່ວດິນ ເນື່ອງຈາກວ່າຖົ່ວ 
ດິນຈາກແຂວງຊຽງ ຂວາງມີຄຸນນະພາບດີ ໃນການບໍລິໂພກສະນັ້ນມັນສາມາດແຂ່ງຂັນກັບຖົ່
ວດິນນຳເຂົ້າຈາກຕ່າງປະເທດ ທີ່ຂາຍໃນລາຄາ 33,000 ກີບ/ກິ ໂລໄດ້. ໂຮງງານອົບຖົ່ວດິນມີ
ຄວາມຈຳເປັນຕ້ອງສ້າງຂົວຕໍ່ກັບຕະຫຼາດໃໝ່ ແລະ ຕ້ອງມີການຫຸ້ມຫໍ່ຖົ່ວດິນ ເພື່ອໃຫ້ມີເອກະ 
ລັກສະເພາະເພື່ອ “ການຮັບຮູ້ຊື່” ຂອງຜະລິດຕະພັນສິ່ງນີ້ສົ່ງຜົນໃຫ້ຊາວກະສິກອນສາມາດຜະ
ລິດຖົ່ວດິນທີ່ມີຄຸນນະພາບ ແລະ ໄດ້ລາຄາສູງ. ແຕ່ເຖິງຢ່າງໃດກໍ່ຕາມກ່ອນທີ່ໂຮງງານຈະ ສາ
ມາດປະຕິບັດໄດ້ດັ່ງທີ່ກ່າວມາຂ້າງຕົ້ນນັ້ນ ມັນຮຽກຮ້ອງໃຫ້ມີການຮັບປະກັນການຂົນສົ່ງ ແລະ 
ການສະໜອງທີ່ມີຄຸນນະພາບ.

ຜົນໄດ້ຮັບທີ່ໄວວາ
ກອງປະຊຸມວິເຄາະບັນຫາກັບທຸກພາກສ່ວນໃນລະບົບຕ່ອງໂສ້ການຕະຫຼາດ SCAF ປະສົບ 
ຜົນສໍາເລັດອັນຈົບງາມໃນການເຕົ້າໂຮມເອົາຜູ້ມີສ່ວນກ່ຽວຂ້ອງເຂົ້າມາພົບປະໂອ້ລົມ ແລະ 
ປຶກສາຫາລືຮ່ວມກັນ:

•	 ພຄ້າ ແລະ ຊາວກະສິກອນຮັບຮູ້ວ່າ ຄວາມຕ້ອງການທາງດ້ານປະລິມານຕ້ອງຄຽງຄູ່	
	 ກັນກັບຄຸນນະພາບ ຖ້າບໍ່ໄດ້ດັ່ງນີ້ແລ້ວ ໂຮງງານກໍ່ອາດຈະບໍ່ຮັບຊື້ຖົ່ວດິນຈາກແຂວງ	
	 ຊຽງຂວາງ.

• 	 ພຄ້າສາມາດເບິ່ງເຫັນທ່າແຮງຂອງກຸ່ມບ້ານໜອງເປັດທີ່ເປັນແຫຼ່ງສະໜອງຖົ່ວດິນ 	
	 ແລະ ໄດ້ ສະເໜີເງື່ອນໄຂໃຫ້ຊາວກະສິກອນໃນການເກັບຊື້ຖົ່ວ ຖ້າສາມາດສະ 		
	 ໜອງໄດ້ຮອດ 2 ໂຕນ.



ການນຳໃຊ້ຂໍ້ມູນການຕະຫຼາດເພື່ອເພີ່ມປະສິດທິພາບການຜະລິດກໍລະນີສຶກສາ

ຈາກຂໍ້ມູນຂ້າງເທິງນີ້ ຊາວກະສິກອນໃນ 5 ບ້ານຂອງກຸ່ມບ້ານໜອງເປັດໄດ້ຂະຫຍາຍເນື້ອທີ ່
ການຜະລິດຂອງເຂົາເຈົ້າ ເຮັດໃຫ້ເນື້ອທີ່ການປູກຖົ່ວດິນທັງໝົດເພີ່ມຂຶ້ນຫຼາຍກວ່າສອງເທົ່າໃນ
ລະດູດຽວ. 

ບັນຫາໃນການປອກເປືອກຍັງມີຢູ່ ດັ່ງນັ້ນທາງໂຄງການ SADU ຈິ່ງໄດ້ເຮັດການປະເມີນການ 
ນໍາໃຊ້ເຄື່ອງຈັກປອກເປືອກແບບງ່າຍດາຍທີ່ມີການນໍາໃຊ້ຢູ່ເມືອງກາສີ ແລະ ເຫັນວ່າມີເຄື່ອງ 
ມືຢູ່ 3 ຊະນິດສາມາດປອກເປືອກໄດ້ 300, 40 ແລະ 20 ກິໂລ/ຊົ່ວໂມງ. ທັງສອງເຄື່ອງທີ່ແກະ 
ໄດ້ໜ້ອຍນັ້ນແມ່ນຖືກນຳໃຊ້ໃນລະດັບຄອບຄົວທີ່ຊາວກະສິກອນປະດິດ ເອງດ້ວຍການນໍາໃຊ້ 
ວັດຖຸອຸປະກອນພຽງ 50,000 - 80,000 ກີບ. ເຄື່ອງມືນ້ອຍນີ້ສາມາດປອກເປືອກຖົ່ວດິນໄດ້ 
ຢ່າງງ່າຍດາຍໃນປະລິມານ 25 ກິໂລໃນສອງຊົ່ວໂມງ.

ການແນະນໍາເຄື່ອງນ້ອຍທັງ 2 ຊະນິດໃຫ້ຊາວກະສິກອນກຸ່ມ ບ້ານໜອງເປັດຮູ້ຈັກໃນເວລາໄປ 
ທັດສະນະສຶກສາໄດ້ຮັບໝາກຜົນອັນດີ ສ່ວນໜຶ່ງແມ່ນຊາວກະສິກອນໄດ້ຜະລິດ ເຄື່ອງປອກ 
ເປືອກທັງສອງຊະນິດ. ດັ່ງນັ້ນທາງໂຄງການ  SADU ຈິ່ງໄດ້ສະນັບສະໜູນການສາທິດການນໍາ 
ໃຊ້ເຄື່ອງຈັກດັ່ງກ່າວໃນຕະຫຼາດທ້ອງຖິ່ນ ແລະ ຊາວບານໄດ້ສງຊເຄື່ອງຈັກປະ ເພດ 40 ກິໂລ/
ຊົ່ວໂມງຢ່າງໄວວາ ແລະ ມີຊາວກະສິກອນ 2 ຄົນທີ່ສັ່ງຊື້ເຄື່ອງປອກເປືອກຖົ່ວດິນຊະນິດ “ສຳ 
ລັບຄອບຄົວ”.

ການນຳໃຊ້ເຄື່ອງມືດັ່ງກ່າວເຮັດໃຫ້ການປູກຖົ່ວດິນຂະຫຍາຍຕົວທັງໃນກຸ່ມບ້ານໜອງເປັດ 
ແລະ  ບ້ານອື່ນໆບໍ່ພຽງແຕ່ສາມາດແກ້ໄຂບັນຫາການຂາດແຮງງານແຕ່ມັນຍັງສາມາດຊຸກຍູ ້
ການຂະຫຍາຍຕົວຂອງການປູກຖົ່ວດິນໄປສູ່ຊາວກະສິກອນອື່ນໆ ແລະ ບ້ານອື່ນໆອີກ.

ເພີ່ມພູນການຜະລິດ
ໃນໄລຍະ 2 - 3 ເດືອນຂອງການສຶກສາຕະຫຼາດແບບມີສ່ວນຮ່ວມ ແລະ ກອງປະຊຸມວິເຄາະ 
ບັນຫາກັບທຸກພາກສ່ວນໃນລະບົບຕ່ອງໂສ້ການຕະຫຼາດເຫັນໄດ້ວ່າມີຜົນໄດ້ຮັບທີ່ໜ້າພໍໃຈ.  
ເນື້ອທີ່ປູກຖົ່ວດິນເພີ່ມຂຶ້ນເປັນສອງເທົ່າໃນປີ 2004  ແລະ ຊາວກະສິກອນຈຳນວນໜຶ່ງສາມາດ
ເກັບຮັກສາຖົ່ວດິນໄວ້ຂາຍໃນ ເດືອນກຸມພາ ປີ 2005 ໃນເວລາທີ່ລາຄາຖົ່ວດິນປັບຕົວສູງຂຶ້ນ.

ຫົວໜ້າກຸ່ມບ້ານໄດ້ສະເໜີຂໍ້ມູນການຕະຫຼາດໃຫ້ປະຊາຊົນທັງໝົດ (22 ບ້ານ) ໃນກອງປະຊຸມ 
ພິເສດ ຂອງກຸ່ມບ້ານ. ສອງປີຕໍ່ມາໂດຍບໍ່ໄດ້ຮັບການສະນັບສະໜູນໃດໆຈາກໂຄງການ 
SADU ການຊື້-ຂາຍ ຖົ່ວດິນໄດ້ຂະຫຍາຍເພີ່ມຂຶ້ນອີກ 10 ບ້ານໃນກຸ່ມບ້ານໜອງເປັດສົ່ງຜົນ 
ໃຫ້ລາຍຮັບໃນຊຸມຊົນເພ່ີມຂ້ຶນບັນລຸຈຸດທ່ີສູງທ່ີສຸດໃນປີ 2006 ມີມູນຄ່າປະມານ 945 ລ້ານກີບ2. 
(ເບິ່ງຮູບ 6)
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 ຮູບທີ 5. ເຄື່ອງມືປອກເປືອກຖົ່ວດິນສຳຫຼັບຄອບ
ຄົວ. 
ການນຳໃຊ້ ເຄື່ອງມືປອກເປືອກຖົ່ວດິນຊະນິດ 
ງ່າຍດາຍທີ່ ໃຊ້ແຮງງານສອງຄົນສາມາດປອກ 
ເປືອກຖົ່ວດິນໄດ້ 25 ກິໂລ ໃນເວລາ2 ຊົ່ວໂມງ. 
ແລະ ສາມາດຜະລິດເຄື່ອງມືດັ່ງກ່າວໄດ້ໃນມູນຄ່າ 
50,000-80,000 ກີບ.

2 ອີງໃສ່ຂໍ້ມູນເບື້ອງຕົ້ນທີ່ວ່າມີຜົນຜະລິດ 1 ໂຈນ/ເຮັກຕາ ແລະ ລາຄາໜ້າສວນ 5,000 ກີບ/ກິໂລ

ເນື້
ອທີ່

ປູກ
 (ເ

ຮັກ
ຕາ

)

ປີ

ຈໍານວນຄົວເຮືອນ
ເນ້ືອທ່ີ (ຮຕ)

ຮູບທີ 6. ການເພີ່ມຂຶ້ນຂອງຜົນຜະລິດຖົ່ວດິນຂອງກຸ່ມບ້ານໜອງເປັດ (2003 - 2007)



ການປູກຖົ່ວດິນຂອງກຸ່ມບ້ານໜອງເປັດ ເມືອງແປກ ແຂວງຊຽງຂວາງ ກໍລະນີສຶກສາກໍລະນີສຶກສາ

ຜູ້ໃຫ້ບໍລິການປອກເປືອກໝາກຖົ່ວດິນມີສ່ວນຊຸກຍູ້ການຂະ 
ຫຍາຍຕົວຂອງການປູກຝັງຖົ່ວດິນ
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ປີ

Ä/Ì 
Ïï‹ÍçÖéÀàÌ
ãÀßÀàÍ
Ê³×ÈêÌ 

Ä/Ì Í‹àÌ Ë¯Ïï‹Íç 
ÖéÀàÌãÀßÀàÍ
æÎåØ‹ÍçÖéÀàÌ
(Í‹àÌÜ²Ìƒ)

ÖàÇæÈ‹ÄàÀ
ÀàÌÍçÖéÀàÌ

(ÀêÍ)

Ä/Ì Ö×Ó 
åÌÀàÌÂ‹àÁàÇ

(1,000 ÀÖ)

ÖàÇæÈ‹ÄàÀ
ÀàÌÂ‹àÁàÇ

(ÀêÍ)

2003 - - - - -

2004 3 6 2,020,000 11.3 5,650,000

2005 7 35 5,000,000 50.0 25,000,000

2006 4 20 3,000,000 35.0 15,000,000

2007 3 10 2,000,000 30.0 13,000,000

ອາດສາມາດເວົ້າໄດ້ວ່າ ການປ່ຽນແປງທີ່ເກີດຂຶ້ນດັ່ງກ່າວ ແມ່ນການປ່ຽນແປງທາງດ້ານທັດສະ 
ນະຄະຕິ ຂອງຊາວຄ້າລະດັບແຂວງຕໍ່ການປູກຖົ່ວດິນໃນກຸ່ມບ້ານໜອງເປັດ. ໃນປະຈຸບັນເຂົາ 
ເຈົ້າຮູ້ດີວ່າກຸ່ມບ້ານໜອງເປັດເປັນແຫຼ່ງສະໜອງຖົ່ວດິນທີ່ສໍາຄັນ ແລະ ເລີ່ມປ່ອຍເງິນໃຫ້ຊາວ 
ກະສິກອນທີ່ເຂົາເຈົ້າໄດ້ຄັດ ເລືອກໃຫ້ເປັນຕົວແທນຜູ້ເກັບຊື້. ເນື່ອງຈາກວ່າສາລີກໍ່ເປັນຜະລິດ 
ຕະພັນໜຶ່ງທີ່ເລີ່ມເປັນທີ່ຕ້ອງການຂອງ ຕະຫຼາດໃນປີ 2006 ເຮັດໃຫ້ການປູກຖົ່ວດິນຫຼຸດລົງ.  
ເຖິງຢ່າງໃດກໍ່ຕາມທັງໝົດນີ້ອາດຈະບໍ່ເກິດຂຶ້ນສະເພາະຖົ່ວດິນທີ່ສຳຄັນທີ່ສຸດແມ່ນ ຊາວກະສິ 
ກອນສາມາດຮັບຮູ້ ແລະ ເຂ້ົາເຖິງລະບົບຕະຫຼາດ ແລະ ສາມາດຍາດແຍ່ງເອົາໂອກາດທ່ີເໝາະ
ສົມບໍ່ວ່າຈະເປັນຜະລິດຕະພັນຖົ່ວດິນ ຫຼື ສາລີ ແລະ ສິ່ງນີ້ກໍ່ເປັນຈຸດປະສົງຫຼັກຂອງໂຄງການ 
SADU ທ່ີບອກວ່າບ່ໍຄວນສຸມໃສ່ແຕ່ຜະລິດຕະພັນໃດໜ່ຶງ ແຕ່ຕ້ອງແນໃສ່ການເຂ້ົາເຖິງຕະຫຼາດ
ຂອງຊາວກະສິກອນເປັນຫຼັກ. 

ການປູກຖ່ົວດິນມີການຂະຫຍາຍຕົວໄປອີກກ້າວ ໂດຍຊາວກະສິກອນຜູ້ໃຫ້ບໍລິການປອກເປືອກ
ຖົ່ວດິນພາຍໃນບ້ານ ແລະ ເຄື່ອນໄຫວໃນບ້ານອື່ນໆອີກ. ໃນປີທຳອິດ (ປີ 2004) ຊາວບ້ານ 
ສອງຄົນທີ່ຊື້ເຄື່ອງ ປອກເປືອກຖົ່ວດິນດ້ວຍມືໄດ້ເລີ່ມບໍລິການໃຫ້ຊາວກະສິກອນອື່ນໆ ມີຊາວ 
ກະສິກອນໜຶ່ງຄົນໃຊ້ເຄື່ອງມື ບໍລິການໃຫ້ກັບ 6 ບ້ານ ເຊິ່ງການບໍລິການດັ່ງກ່າວໄດ້ຊຸກຍູ້ໃຫ້ມີ
ການຂະຫຍາຍການປູກຖ່ົວດິນ. ຜູ້ໃຫ້ບໍລິ ການກ່ໍຂະຫຍາຍໄປເມືອງພູກູດ ແລະ ເຮັດໃຫ້ມີການ
ຂະຫຍາຍການຜະລິດໃນເຂດດັ່ງກ່າວເຊັ່ນກັນ. 

ການຂະຫຍາຍຕົວຂອງກິດຈະກຳຂອງຊາວກະສິກອນຜູ້ໃຫ້ບໍລິການປອກເປືອກເພີ່ມຂຶ້ນເປັນ 
7 ຄົນ (ຕາຕະລາງ 1). ພວກເຂົາຄິດໄລ່ຄ່າບໍລິການ 1,000 ກີບ/ເປົາ ບາງຄົນກໍ່ເປັນຜູ້ເກັບຊື ້
ເອງເຊິ່ງຊື້ເອົາຈາກກະສິກອນໃນລາຄາ 5,000 ກີບ/ກິໂລ (ປອກເປືອກແລ້ວ) ແລະ ເມື່ອທ້ອນ 
ໂຮມໄດ້ເປັນຈຳນວນຫຼາຍກໍ່ຂາຍຕໍ່ໃຫ້ກັບພຄ້າຢູ່ໂພນສະຫວັນໃນລາຄາ 5,500 -6,000 ກີບ/
ກິໂລ. ເຫັນໄດ້ວ່າການບໍລິການນີ້ ຈະກາຍເປັນການໝູນວຽງເງິນພາຍໃນກຸ່ມບ້ານໜອງເປັດ.
ການຜະລິດເຄື່ອງຈັກປອກເປືອກຖົ່ວດິນ ກໍ່ເປັນການຫາລາຍໄດ້ທາງໜຶ່ງຂອງຜູ້ຜະລິດຊາວ 
ບ້ານຢ່າງໜ້ອຍ 5 ຄົນໃຫ້ບໍລິການປອກເປືອກ ແລະ ຜະລິດເຄື່ອງຈັກປອກເປືອກຖົ່ວດິນຊະ 
ນິດນໍາໃຊ້ໃນຄອບຄົວ ເພ່ືອຂາຍໃຫ້ຊາວບ້ານນໍາອີກ. ນາຍຊ່າງທ່ີເຂ້ົາຮ່ວມການທັດສະນະສຶກ 
ສາໄດ້ຜະລິດເຄື່ອງມືດັ່ງກ່າວ 50 ເຄື່ອງ ແລະ ຂາຍໄດ້ໃນລາຄາ 350,000 ກີບ/ເຄື່ອງລວມ 
ເປັນເງິນທັງໝົດ 17 ລ້ານກວ່າກີບ.

ຕາຕະລາງ 1. ກິດຈະກໍາຂອງຜູ້ໃຫ້ບໍລິການປອກເປືອກຖົ່ວດິນ



ການນຳໃຊ້ຂໍ້ມູນການຕະຫຼາດເພື່ອເພີ່ມປະສິດທິພາບການຜະລິດກໍລະນີສຶກສາ
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ບົດຮຽນທີ່ຖອດຖອນໄດ້
ບາງບົດຮຽນ ແລະ ປະສົບການທີ່ສາມາດຖອດຖອນໄດ້ ແລະ ສາມາດຜັນຂະຫຍາຍໄດ້ມີດັ່ງ 
ລຸ່ມນີ້:

1. ການຄັດເລືອກຜະລິດຕະພັນ
ໂດຍປົກກະຕິແລ້ວ ຊາວກະສິກອນຈະຖືກກະຕຸ້ນຈາກຜະລິດຕະພັນທີ່ມີລາຄາສູງ ຂໍ້ມູນຈາກ 
ການສ້າງແຜນວາດການຕະຫຼາດແບບຮີບດ່ວນ ໄດ້ຊ່ວຍໃຫ້ຊາວກະສິກອນຄັດເລືອກຜະລິດ 
ຕະພັນ ໂດຍອີງໃສ່ຄວາມຕ້ອງການຂອງຕະຫຼາດຢ່າງແທ້ຈິງ.

2. ການເຊື່ອມຕໍ່ຊາວກະສິກອນ ແລະ ຕະຫຼາດ
ໃນສະພາບການທີ່ຊາວກະສິກອນກຳລັງກະກຽມການຂະຫຍາຍການຜະລິດ ແລະ ພຄ້າກໍ່ຍັງ 
ບໍ່ໄດ້ຮັບ ສິນຄ້າຕາມຄວາມຕ້ອງການ ແລະ ທັງສອງຝ່າຍກໍ່ບໍ່ມີການຕິດຕໍ່ພົວພັນກັນນີ້ຖືວ່າ 
ເປັນເລ່ືອງປົກກະຕິ. ແຕ່ຂະບວນການພັດທະນາວິສາຫະກິດກະສິກໍາຂະໜາດນ້ອຍໄດ້ສະໜອງ
ຂໍ້ມູນພື້ນຖານການຕະຫຼາດ ແລະ ເຊື່ອມຕໍ່ຊາວກະສິກອນເຂົ້າໃນຂະບວນການທາງການຕະ 
ຫຼາດ (ຕົວຢ່າງຮູ້ຈັກກັບພຄ້າ) ແລະ ໄດ້ສົ່ງຜົນກະທົບໂດຍກົງໃຫ້ຊາວກະສິກອນໃນການຂະ 
ຫຍາຍການຜະລິດ.

3. ການຂະຫຍາຍຕົວຢ່າງໄວວາຂອງເນື້ອທີ່ປູກຝັງ ແລະ ຜົນກະທົບ
ຊາວກະສິກອນຂະຫຍາຍການຜະລິດທັນທີທີ່ຮັບຮູ້ຂ່າວສານການຕະຫຼາດ ເນື່ອງຈາກວ່າຖົ່ວ 
ດິນເປັນຜະ ລິດຕະພັນທີ່ເຂົາເຈົ້າຄຸ້ນເຄີຍ ສະນັ້ນຈິ່ງບໍ່ຈໍາເປັນຕ້ອງລໍຖ້າການປັບປຸງເຕັກນິວິຊາ
ການໃດໆ ແລະ ການຂະຫຍາຍການຜະລິດກໍ່ເປັນໄປຕາມກົນໄກທີ່ມີຢູ່.

4. ຄວາມຕ້ອງການວິທີຫຼຸດຜ່ອນການນໍາໃຊ້ແຮງງານແບບງ່າຍດາຍ
ການເກັບກູ້ເປັນບັນຫາສໍາຄັນ ແລະ ໜັກໜ່ວງສໍາລັບຊາວກະສິກອນ ໂດຍສະເພາະການປ່ຽນ 
ຈາກການ ປູກຝັງລະດັບຄອບຄົວໃຫ້ການເປັນການຜະລິດເປັນສິນຄ້າດັ່ງນັ້ນວິທີການທີ່ງ່າຍ 
ດາຍທີ່ສາມາດຫຼຸດ ຜ່ອນການນໍາໃຊ້ແຮງງານ ກໍ່ເປັນການຊ່ວຍເຫຼືອຊາວກະສິກອນໃນການ 
ຜະລິດ ແລະ ຂາຍໃຫ້ທັນຕາມ ຄວາມຕ້ອງການຂອງຕະຫຼາດ.

5. ບົດບາດຂອງຜູ້ສະໜອງການບໍລິການໃນການຂະຫຍາຍເນື້ອທີ່ 
ການຜະລິດ
ການນໍາເອົາເຄື່ອງມືໃໝ່ມາໃຊ້ກໍ່ເປັນການເປີດໂອກາດໃຫ້ຊາວກະສິກອນຜັນຕົວເອງມາເປັນຜູ້
ສະໜອງ ການບໍລິການ ບັນດາ “ຜູ້ໃຫ້ບໍລິການ” ໃໝ່ນີ້ສາມາດເຮັດໜ້າທີ່ເປັນຜູ້ຊຸກຍູ້ການຂະ 
ຫຍາຍການຜະລິດໃນ ເວລາທີ່ເຂົາເຈົ້າປະຕິບັດກິດຈະກຳການບໍລິການຂອງເຂົາເຈົ້າເອງ.

ໂຄງການພັດທະນາວິສາຫະກິດກະສິກໍາຂະໜາດນ້ອຍໃນເຂດພູດອຍ (SADU)

SADU ໄດ້ຮັບທຶນຈາກ SDC ແລະ ຈັດຕັ້ງປະຕິບັດໂດຍ NAFRI ແລະ CIAT ເພື່ອທົດລອງວິທີການແບບໃໝ່ເພື່ອໃຫ້ຊາວກະ
ສິ ກອນເຂົ້າຮ່ວມໃນລະບົບຕະຫຼາດ. ກິດຈະກໍາເບື້ອງຕົ້ນແມ່ນຢູ່ໃນແຂວງຊຽງຂວາງ (ເມືອງແປກ, ເມືອງຄູນ, ເມືອງພູກູດ) ແລະ ໃນ 
ແຂວງຫຼວງພະບາງ (ເມືອງຊຽງເງິນ ແລະ ເມືອງປາແຊງ).

ຂໍ້ມູນເພີ່ມເຈີມສາມາດຕິດຕໍ່ເອົາໄດ້ທີ່ ຫ້ອງການ CIATຂອງ NAFRI, ເວັບຂອງ NAFRI, ຫຼື ເວບຂອງ CIAT Asia  
www.saduproject.org


